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Menabur Berkah Menuai Berkah

Bersama Asuransi Jiwa Syariah

October 16th 2023



Sharia Sales Idea

Live from Antusias Room 3rd Floor and Zoom

Speaker:

Harsa Martana
Sharia Unit

Friday,
October 20th

2023

Time:
10.00 WIB -
End

Hajj Financial Planning

Zoom Meeting ID: 425 284 5777
Passcode: ManuSya
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“Jadikan Bulan ini adalah Bulan Terbaik,

untuk memulai Saling Tolong Menolong,

Memulai Persiapan Dana Haji

melalui Asuransi Jiwa Syariah

Manulife Indonesia.” 
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Tidak Ada Alasan Untuk Tidak
Berlisensi Syariah, WHY?
1. 3 (tiga) riders MiSya kembali bisa dijual (per

19 Agt 2023) | Health, CI, dan WP
2. ROBOVOICE membantu proses NB lebih

mudah dan lebih cepat
3. MiSya - Extra Signature Trip 50%
4. Akan hadir produk tradisional syariah baru.

Berlisensi Syariah itu Mudah
Daftar–Bayar–Ujian hanya IDR 128k

Life Planner bisa berlisensi syariah TANPA
harus berlisensi konvensional.
✓ Lisensi Konvensional Saja OK
✓ Lisensi Syariah Saja OK
✓ Lisensi Keduanya Lebih OK

Sebelum Ujian, Tim Syariah membantu:
✓ Kelas Tutorial (setiap Kamis)
✓ Kirimkan kisi-kisi soal ke calon peserta ujian



MiSya Riders

Updates
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✓ MiSHC Syariah 

(Health Rider)

✓ MiSCC Syariah

(CI Rider)

✓ MiSW Syariah

(WP Rider)

Embeded on MiPOS

Aug 20th 2023

Belum ada Repricing 

premi/kontribusi MiSHC

Syariah di 2023

Sudah tersedia plan Sapphire dan Topaz

Sudah dilengkapi dengan fitur Smart/Deductible untuk semua plan

Note:
Semua plan dan fitur sama dengan MiSHC Mission | Belum ada kenaikan COR



Robovoice
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✓ NB Submission

Unit Link 

✓ MiPOS

✓ Semakin Mudah

✓ Semakin Cepat



Mission Syariah

Extra Credit

Signature Trip
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✓ +50% FPC

✓ Oct ‘23

✓ Berlaku untuk

Star & Super Star
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Congratulation

Atas Closing
MiSSION Syariah
September 2023

Syariah Update

Stefany Rosita
Founder Stefert Agency 
Surabaya

Testimonial:

Kesempatan meraih Surplus Underwriting
yang tidak ditemukan di produk non-syariah
menjadi nilai tambah bagi nasabah saya
memilih produk Mission Syariah.

Tenaga pemasar yang berlisensi syariah juga
mendapatkan kesempatan luar biasa untuk
mendapatkan tambahan/extra signature
trip.

Ayo sebarkan kebaikan dan tolong menolong
melalui Mission Syariah, dengan Robovoice
proses New Business semakin mudah dan
cepat.



Apa yang bisa kita ambil positifnya?

❑ Surplus U/W sebagai Opening
❑ Riders MiSHC, CI, WP tersedia di MiPOS
❑ Wakaf

✓ Robovoice
✓ Extra Credit Conference

#SyariahAja



Unit Sharia 

The Profile

#SalingTolong
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Sharia Unit Manulife 
Indonesia

Establishment
Based on the Decree of the  
Minister of Finance 
Number:  KEP-
107/KM.10/2009 on
May 13, 2009.

Recommendation of DSN-
MUI  in a letter (Number: 
U-024/DSN-MUI/I/2009)

First Product
Berkah Save Link  
launched at Agency  
Distribution as the first  
product that based on  
sharia principles.

New Distribution Channels
The Syariah Unit has developed the  
distribution of Manulife Syariah units  
since 2015 which was marked by  
collaboration with Bank Muamalat and  
Bank Danamon, and in 2018 in  
collaboration with Fatayat NU

The Sharia Unit expand sharia business starting from the  
Implementation of New Products and 

RKPUS  (Sharia Spin-Off Business Plan).
In 2020 launched

Mission Sharia for Agency Distribution

START

Product Launching
2021 launched  

sharia motor vehicle financing
insurance in Adira Finance

Product Launching and Expand Business

2023

2015

2020

2021

14th Years 
of Sharia 

Unit
Launching Term Life 
Amandira Syariah in 

Adira Finance
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Rekomendasi DSN-MUI untuk Pendirian
Unit Usaha Syariah Manulife Indonesia 

Tahun 2009, ditandatangani oleh Ketua
DSN-MUI, Bapak KH. Ma’ruf Amin.
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Karjadi Pranoto
Director and Chief
Of EB & Sharia 
Business

Dr. Moh Hidayat
Chairman

Dr. Jaenal Effendi
Member

Dr. dr. Endy M
Astiwara

Advisor

Ryan Charland
Presiden Director & CEO

Management, Sharia Supervisory Board (DPS), and Advisor
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Harsa Martana, 
AIIS, AAAIJ
Sharia Experts
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Sharia Business

What Went Well

#SalingTolong
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Awards & Recognition 2021/2022/2023

The Outstanding Sharia  
Insurance Product Through  

Implementing Life, 
Investment,  and Health 
Protection Values  2021: 

Mission Syariah dari  Warta 
Ekonomi

The Best Sharia Unit  
Life Insurance 2021  

from Iconomics Syariah  
Award

Manulife Dana Berimbang  
Syariah for duration 3, 5, 10  

Years as the Best Sharia Unit  
Link 2021 - Berita Satu

The Best Sharia Unit  
Life Insurance 2022  
from Iconomics Syariah  

Award
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05th October 2022 – Media Asuransi
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The Best Life Insurance Unit Sharia Indonesia
2022 | Equity > IDR 250 Billion – Media Asuransi

The Sharia Insurance Assessment Indicators:
1. Contribution Growth
2. Surplus Underwriting Growth
3. Investment Return Growth
4. Company's Net Profit Growth.
5. Tabarru Fund Solvency Ratio vs Minimum Solvency.
6. Solvency Ratio of Company Funds vs Minimum Solvency.
7. Return on Equity (ROE).
8. Asset Growth
9. Combined Asset Quality Ratio.



18th September 2023 – Media Asuransi
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27th September 2023
3 Awards from Infobank Magazine
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✓ Best of The Best Financial
Performance Islamic Banking Unit of
Life Insurance Company in 2022.

✓ The Best Financial Performance
Islamic Banking Unit of Life Insurance
Company in 2022 (Gross Premium >
IDR 100 Billion).

✓ Excellence Financial Performance
Islamic Banking Unit of Life Insurance
Company in 2022 (Gross Premium >
IDR 100 Billion).
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Agency

• MiSmart Insurance Solution Syariah (Sharia Life Insurance –
Unit Link)

• 3 New Products (2023/2024): Term ROC, Sharia CI, Flexi Sharia

Bank Danamon Indonesia

• Proteksi Prima Amanah (Traditional Sharia Life Insurance)

• Sharia UL: P3U Syariah (2023/2024)

Adira Finance

• Sharia Vehicle Financing Insurance

• Amandira Syariah (Term Life)

Focus on Supporting the Marketing of Sharia Life 
Insurance Products through Distribution Channels

19
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Sharia Financial Highlight
Dec 22 (IDR Audited)

20

A S S E T

1.1
Trillion

TABARRU FUND

34
Billion 545

Billion

PARTICIPANT FUND

RBC Tabarru Fund*

664
%

RBC Company Fund*

2,398
%

*Minimum OJK Requirement 120%

Shareholder

95% 5%

The Manufacturers Life Insurance Company PT Tirta Dhana Nugraha

*Minimum OJK Requirement 120%

S U R P L U S  U / W * *

9.3 Billion

**Surplus Underwriting is the excess of the total Tabarru' Fund compared to the total claims that have been paid in one calendar 
year which will be paid to the entitled parties and in accordance with the policy provisions. 

13%

36%

1498%

7%

Billion

233%9%



Rukun Islam

Ibadah Haji

#SalingTolong
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Rukun Islam
1. Syahadat
2. Shalat
3. Puasa
4. Zakat
5. Haji







Kata Kunci#1

Niat

Kata Kunci#2

Disiplin
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Apakah Risiko dapat mengganggu
fisik maupun finansial ketika sedang

mempersiapkan Perencanaan 
Ibadah Haji?



Setiap Tahun
Semakin Lama 

dan Panjang 
Note: Khusus Kota/Kab. Cirebon sekira 24-25 Tahun



Berhaji itu Wajib

Kami Punya Solusinya

#SalingTolong



SHARIA INSURANCE CONCEPT

Akad Wakalah
bil Ujrah

Akad Hibah

Saling Tolong Menolong



Karakteristik Asuransi Syariah dan Non-Syariah

No Aspek Syariah Non-Syariah

2. Akad/Perjanjian
Akad Tabarru’ (hibah) dan 
Akad Tijarah (Wakallah bil
Ujrah), Mudharabah, dll)

4. Investasi
Berinvestasi pada instrumen
Investasi Syariah sesuai
ketentuan yang berlaku

1. Konsep Berbagi Risiko/Sharing Risk Transfer Risiko/Transfer Risk

6.
Surplus 
Underwriting

Dapat dibagikan antara
cadangan dana Tabarru’, 
Perusahaan, dan Peserta

Transaksi jual beli

3. Kepemilikan Dana
Dana Kontribusi, sebagian
merupakan milik Peserta, dan
sebagian milik Perusahaan

Dana Premi seluruhnya
menjadi milik Perusahaan

Bebas melakukan Investasi
sesuai ketentuan yang 
berlaku

5. Sumber Klaim Dana Tabarru’ Dana Perusahaan

Seluruhnya menjadi milik
Perusahaan

7. Dewan Pengawas
Internal: BoD, BoC
External: DPS, OJK

Internal: BoD, BoC
External: OJK

Sharia 
VS 
Non-Sharia













Pelunasan
Biaya Haji, 

Pasti
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Bapak Fulan (35 tahun) menyisihkan Rp. 5 Jutaan per tahun
(hanya 14 ribuan per hari) untuk memiliki MiSSION Syariah,
dengan manfaat:
 Santunan Asuransi/UP sebesar Rp. 400 Juta, dapat

digunakan biaya Badal Haji/menggantikan Bapak Fulan Ibadah
Haji bila meninggal dunia

 Pembebasan Kontribusi Dasar bila Bapak Fulan terjangkit
salah satu dari 49 penyakit kritis

 Ada nilai polis yang terbentuk*
 Proteksi penghasilan dan investasi secara syariah sekaligus

bisa menolong sesama peserta
 Hasil investasi belum termasuk pembagian Surplus

Underwriting (jika ada)

*Nilai polis tidak dijamin | Alokasi Investasi Manulife Ekuitas Optima Syariah 50% dan
Manulife Dana Berimbang Syariah 50%

Miliki MiSSION Syariah untuk perlindungan selama
masa tunggu hingga selesai ibadah haji



Mission Syariah sebagai Solusi

✓ Perencanaan Haji sekaligus proteksi penghasilan jika
terjadi musibah melalui manfaat asuransi jiwa
dengan prinsip syariah.

✓ Pelunasan ongkos haji melalui manfaat Loyalitas
(total 750% tahun ke-10 dan ke-25).

✓ Berhaji tidak hanya mempersiapkan biaya saja
namun juga harus mempersiapkan aspek Kesehatan 
(Proteksi Kesehatan) agar dapat Haji dengan lancar
dan tidak ada gangguan Kesehatan. Mission Syariah 
memiliki asuransi tambahan Kesehatan dan Sakit
Kritis, dimana plan-nya dapat disesuaikan dengan
kebutuhan peserta.

✓ Jika peserta meninggal dunia, Manfaat Santunan
Asuransi dapat digunakan keluarga (pasangan atau
anak sebagai ahli waris) untuk naik haji melalui
Ibadah Haji Furoda sementara peserta dapat
dibadalkan hajinya. 



Sharia Insurance

Value Proposition

#SalingTolong



MiSSION Syariah solusi perlindungan
perencanaan ibadah haji dan 
setelahnya dimana Santunan Asuransi 
dapat digunakan sebagai biaya
pendamping Badal Haji.

Niat berhaji tetap
terlaksana ketika kita
ada maupun tiada



MiSSION Syariah untuk
perlindungan selama
masa tunggu hingga
selesai ibadah haji





Badal Haji

Badal Haji: Pelaksanaan ibadah haji untuk
orang yang meninggal dalam keadaan belum
haji. Ibadah ini juga dapat dilaksanakan bagi
orang yang secara fisik sudah tidak mampu
melaksanakannya.

Ketentuan:
1. Orang yang membadalkan sudah pernah

naik haji sebelumnya.
2. Orang yang dibadalkan masih hidup

namun kondisinya tidak memungknkan
untuk berangkat haji, ataupun sudah
meninggal dunia.

3. Orang yang dibadalkan meninggal dalam
keadaan Islam.

Badal Haji Tidak Gratis. Ada tarif yang
harus dibayarkan kepada orang yang
mewakili.

Contoh Biaya





Wakaf 

Manfaat

Asuransi
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Sebagian Santunan
diberikan kepada
Nadzir (Lembaga 
Pengelola Wakaf)        
yaitu IPB & GWI

“Siapakah sebenarnya
orang yang paling 
berbahagia itu?”

“Orang yang bahagia
sebenarnya adalah orang 
yang apabila nafasnya
berhenti, pahalanya tetap
mengalir.”
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Sharia Life Insurance 
Benefits Waqf*
Picture: Reference Agreement Manulife with
IPB (Bogor Agricultural University).

Manulife Customers who have a Sharia 
Life Insurance Policy can waqf their
insurance benefits independently through 
Nazhir (IPB and Gerakan Wakaf
Indonesia/GWI).

*Waqf of insurance benefits is compensation from the sharia 

insurance policy given to sharia institutions to be used as 

social funds 
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Sharia Value Proposition

Surplus Underwriting
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Surplus Underwriting, adalah selisih positif Dana
Tabarru vs total klaim dalam 1 (satu) tahun kalendar
dibagi kepada Dana Tabarru, para peserta yang sehat
dan eligible (sesuai ketentuan polis), dan pengelola.

Asuransi Syariah itu Adil, yang sakit atau meninggal
dunia akan mendapatkan dana klaim, sedangkan
yang sehat berkesempatan meraih Surplus
Underwriting.

Walaupun dalam situasi pandemic Manulife Indonesia

menghasilkan surplus underwriting sebesar Rp. 9,3

milyar (audited - 2022) sebagai komitmen dalam

mengelola Dana Tabarru dengan baik.

Porsi surplus underwriting kepada peserta secara

proporsional akan dibagikan sekira bulan Oktober

2023.
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